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Do Planejamento até a Venda do Curso

PASSO A PASSO COMPLETO
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@ Identificar o publico-alvo

@ Escolha um tema relevante

@ Determinar os objetivos de aprendizado

@ Fazer uma Pesquisa de mercado

@ Organize os médulos e aulas

@ Escolha o formato das aulas: Video, ...
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@ Roteirizar o conteddo
@ Preparar avaliagées e atividades

@ Editar videos

@ Criar materiais diddaticos
@ Producdo de videos
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@ Adicionar automacdes

@ Escolher a platatforma de hospedagem
@ Configurar drea de pagamento

i

@ Configurar drea do curso




@ Construir uma LP de alta converséo

@ Criar uma estratégia de m. de conteido

@ Definir o preco

@ Criar campanhas de e-mai

@ Divulgar nas redes sociais

@ Usar andncios pagos




Incentivar feedback
Fazer revisdes no conteddo
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Vés-Vondo o Extalo

@ Oferecer b&nus ou conteldos extras

@ Gerar depoimentos e cases de sucesso

@ Criar novos cursos complementares

@ Analisar resultados
@ Configurar funis de vendas
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1. Planejamento do Curso

Identificar o publico-alvo: Quem é o seu aluno
ideal? Quais s&o suas necessidades, desafios e
desejos?

Definir o tema: Escolha um tema relevante que
tenha demanda no mercado. Ferramentas como
Google Trends e pesquisas em féruns podem
ajudar.

Determinar os objetivos de aprendizado: O que
os alunos aprenderé&o ao final do curso? Liste os
resultados de aprendizado claros e tangiveis.
Pesquisa de mercado: Verifique cursos
semelhantes e analise o que eles oferecem.
Existe algo que vocé pode oferecer de
diferente?

Planejar a estrutura do curso: Organize os
mdédulos e aulas de forma |8gica e progressiva.
Escolha o formato das aulas: Video, texto, dudio,
slides, quizzes, PDFs? Decida o formato mais
apropriado para o seu publico.




2. Preparacéo do Conteddo

Roteirizar o contetdo: Escreva os roteiros para
cada aula, detalhando os pontos principais que
deseja abordar.

Criar materiais didaticos: Slides, PDFs,
exercicios, leituras complementares, quizzes e
outros materiais que acompanham as aulas.
Producdo de videos: Verifique iluminacéo, dudio
e qualidade da gravacgdo. Faca testes antes de
gravar todo o conteddo.

Editar videos: Cortar erros, adicionar
introducdes, transicdes, legendas e outros
elementos graficos para tornar o conteddo mais
dinamico.

Preparar avaliagdes e atividades prdticas: Elas
ajudam a garantir que o aluno absorveu o
conteddo e reforcam o aprendizado.




3. Configuracéo da Plataforma

Escolher a plataforma de hospedagem: Moodle,
LMS Estidio, Hotmart, Udemy ou uma plataforma
prépria’?

Configurar drea do curso: Crie o ambiente
virtual, configurando os médulos, aulas e
materiais de suporte.

Configurar drea de pagamento: Definir os
métodos de pagamento e integrar ferramentas
como PayPal, Stripe ou Mercado Pago.
Adicionar automagdes: Configurar e-mails
auvtomdticos para acolher os alunos, enviar
lembretes e fornecer materiais complementares.
Testar a plataforma: Certifique-se de que todos
os links funcionam, que o pagamento &
processado corretamente e que os alunos podem
acessar o contetdo sem problemas.




4. Marketing e Venda
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Construir uma landing page de alta conversdo: A
pdgina de vendas precisa destacar os
beneficios do curso, o contelddo oferecido e
incluir depoimentos ou resultados de alunos.
Criar uma estratégia de marketing de conteddo:

Escreva artigos de blog, publique videos
gratuitos, utilize SEO para atrair alunos para sua
pdgina de vendas.

Definir o preco: Pesquise o mercado e defina um
valor justo que reflita o conteddo e os resultados
oferecidos.

Criar campanhas de e-mail marketing: Prepare
uma sequéncia de e-mails que aqueca sua base
de leads e promova o curso.

Divulgar nas redes sociais: Publique conteddos
atrativos, faca lives, reels, e interaja com seu
publico em plataformas como Instagram,
LinkedIn, Facebook e YouTube.

Usar andncios pagos: Considerar investir em
anuncios no Google, Facebook Ads ou Instagram q
Ads para atrair mais alunos para sua pdgina de
vendas.



5. Suporte e Engajamento

Criar uma comunidade online: Utilize
plataformas como Facebook Groups, Telegram
ou Discord para engajar os alunos e criar um
senso de comunidade.

Oferecer suporte: Defina como os alunos
poderdo tirar dividas - féruns, e-mails ou
sessdes ao vivo?

Incentivar feedback: Enviar formuldrios para os

alunos apds algumas semanas de curso para
melhorar continuamente.

Fazer revisdes e atualizagédes no conteldo:
Garanta que seu curso esteja sempre atualizado
com as melhores praticas e novidades do setor.




6. P6s-Venda e Escala

Oferecer bénus ou conteddos extras: Isso
incentiva os alunos a recomendarem seu curso
para outras pessoas.

Gerar depoimentos e cases de sucesso: Use
resultados dos alunos para atrair novos
compradores.

Criar novos cursos complementares: Expanda sua
oferta com novos temas que complementam o

curso principal.

Analisar resultados: Revise métricas de venda,
satisfacd@o do aluno e taxa de concluséo do
curso para entender onde melhorar.

Configurar funis de vendas: Criar uma jornada
avtomatizada que oriente os alunos para cursos
de maior valor ao longo do tempo.
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Sobre a Estudio Site

A Estddio Site Ltda é uma empresa especializada
em solucdes tecnoldgicas e educacionais, atuando
h& mais de 15 anos no mercado de Educacéo a
Dist&ncia (EAD). Nossa miss@o é transformar o
ensino online em uma experiéncia acessivel e de
qualidade, atendendo desde instituicdes de ensino
e universidades até profissionais independentes e
empresas que desejam capacitar suas equipes ou
vender cursos.

Contamos com uma equipe experiente em
desenvolvimento de plataformas LMS, como Moodle
e nossa plataforma exclusiva LMS Estddio, e
oferecemos servicos que abrangem desde a
instalacd@o e customizacdo de sistemas até o
desenvolvimento de plugins e integragdes sob
medida. Além disso, somos especialistas em
inteligéncia artificial aplicada & educagao,
oferecendo consultoria para implementar IA em o
processos educacionais, como a criagdo de agentes
auvtomatizados e bibliotecas de prompts.




Nossos Servicgos:

« Desenvolvimento de plataformas EAD:
Implantagdo, personalizagdo e suporte continuo
para Moodle e LMS Estidio.

Consultoria em Inteligéncia Artificial:
Implementacdo de IA para avtomatizagdo de
processos educacionais e de capacitagdo.
Criac&o de cursos online: Ajudamos vocé a
transformar seu conhecimento em um curso de
sucesso, desde a producdo de contetdo até a
hospedagem e venda.

Mentoria em IA: Acompanhamento especializado
para inserir inteligéncia artificial nos projetos e
processos da sua empresa.

Treinamento e suporte: Oferecemos treinamentos
para capacitar equipes a dominar as
ferramentas LMS e IA aplicadas & educagdo.

Se vocé deseja levar seu projeto educacional ao
préximo nivel ou comecar a vender seus cursos
online, entre em contato com a Estidio Site e veja
como podemos ajudar!
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E-mail: contatoseestudiosite.com
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Zap: 21 989/6-/168
www.estudiosite.com.br



https://api.whatsapp.com/send?phone=5521989767168
mailto:contatos@estudiosite.com
https://www.estudiosite.com.br/

