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"Enquanto seus concorrentes ignoram o email
marketing, descubra como utiliza-lo para multiplicar
seus resultados”
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Aviso legal

O Editor se esforgou para ser o mais preciso e completo
possivel na criagdo deste livro, nGo obstante ele néo
garante ou declara em nenhum momento que o conteddo
contido nele seja preciso devido a natureza da rdpida
mudanga da Internet.

O Editor nGo serd responsdvel por quaisquer perdas ou
danos de qualquer natureza incorridos pelo leitor, sejam
direta ou indiretamente decorrentes do uso das
informacgdes encontradas neste livro.

Este livro ndo se destina a ser usado como fonte de
aconselhamento juridico, comercial, contabil ou financeiro.
Todos os leitores sdo aconselhados a procurar os servigos
de profissionais competentes nas dareas juridica, comercial,
contdbil e financeira.

N&o sdo feitas garantias de renda. O leitor assume a
responsabilidade pelo uso das informacgdes aqui contidas.
O autor reserva-se o direito de fazer alteragdes sem aviso
prévio.

O autor ndo assume nenhuma responsabilidade ou
obrigacdo em nome do leitor deste livro.
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Introducdo

Prezado leitor,

Este guia revelard métodos comprovados para dominar o
email marketing, seja vocé um iniciante ou alguém que ja
tentou algumas estratégias sem alcangar os resultados
desejados. Aqui vocé descobrird como os gigantes do
marketing digital transformam simples mensagens em
maquinas de conversdo automatica, gerando fluxo
constante de receita através de relacionamentos

duradouros com seu publico.

Fazer email marketing sem uma estratégia sélida é como
construir uma casa sem fundagdo - pode até funcionar
temporariamente, mas ndo se sustenta. Por isso, este livro
vai além de um simples manual: ele & seu mentor pessoal,
guiando-o desde os principios fundamentais até as
técnicas mais sofisticadas que moldaram minhas
campanhas mais rentdveis.

Ao final desta jornada, vocé terd em mdaos um arsenal
completo de estratégias praticas e testadas no mercado
real. SGo métodos que transformardo suas campanhas em
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uma fonte consistente de receita recorrente, enquanto seus
concorrentes continuam desperdicando recursos em

canais menos efetivos.

Vamos comegar?

1. Fundamentos Do Email Marketing

Por que o email ainda é o canal mais lucrativo do
marketing digital

Ja imaginou uma ferramenta de marketing que retorna
R$44 para cada R$1 investido? Parece bom demais para ser
verdade? Pois esta é exatamente a realidade do email

marketing em 2024, com um impressionante ROI de 4400%.
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E ndo, vocé ndo leu errado - sdo quatro mil e quatrocentos

por cento de retorno sobre investimento.

Enquanto muitos profissionais de marketing gastam
fortunas em andncios nas redes sociais com resultados
cada vez menores, o email continua sendo o canal mais
eficiente do marketing digital. Em 2024, existem 4,48 bilhdes
de usudrios de email ativos no mundo - mais da metade
da populacdo mundial pode ser alcancada através deste

canal.

Quando falamos em automagdéo de email, os resultados
s@o ainda mais impressionantes. Campanhas
automatizadas geram 320% mais vendas que emails
enviados manualmente. E como ter um vendedor

trabalhando sem parar, 24 horas por dia.
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Psicologia por tras do marketing por email

Por que algumas pessods abrem certos emails na hora
engquanto outros sdo deletados sem nem serem lidos? A
resposta estd em nossa mente, e entender isso &

fundamental para ter sucesso com email marketing.

Quando alguém abre sua caixa de entradag, estd em um
momento Unico e pessoal. Diferente das redes sociais, onde
estamos mais distraidos, no email estamos mais receptivos
e focados. Por isso, emails personalizados tém 26% mais
chances de serem abertos - eles conectam diretamente

com nosso desejo de sermos tratados como individuos.

Pense bem: sua caixa de entrada € como sua casa digital.
Vocé decide quem entra e quem fica de fora. Quando
alguém permite que vocé envie emails, estd lhe dando as
chaves da porta da frente. E uma demonstracdo de

confianga que precisa ser respeitada.

O poder da psicologia no email marketing vai além da
personalizagdo. Existem gatilhos mentais que funcionam

muito bem:

e Escassez: "Apenas hoje: 50% de desconto’

e Urgéncia: "Ultimas 24 horas para aproveitar”
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e Curiosidade: "Vocé ndo vai acreditar no que
descobrimos’

e Reciprocidade: "Um presente especial para vocé”

Cada um desses elementos desperta emogoes que nos
levam a agir. E quando combinados com segmentacdo

inteligente, ficam ainda mais eficientes.

A melhor parte? Diferente das redes sociais, no email
marketing vocé tem controle total sobre sua comunicagdo.
E uma linha direta com seu pablico, sem algoritmos

decidindo quem vé sua mensagem.

Nos proximos capitulos, vou mostrar como implementar
estas estratégias e transformar sua lista de emails em uma

verdadeira maquina de resultados.

Construindo autoridade e confian¢a desde o inicio

Vocé ja percebeu como algumas marcas conseguem
vender produtos de R$2.997 por email enquanto outras
lutam para vender algo de R$97? A diferenca estd em algo
que muitos ignoram: autoridade e confianga.
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Vocé provavelmente recebe dezenas de emails
promocionais todos os didas. Por que abre alguns e deleta
outros? A resposta estd na autoridade que o remetente
construiu com vocé.

Uma pesquisa mostra que 81% dos brasileiros precisam
confiar na marca antes de comprar. No email marketing,
essa confianga & fundamental. Veja as trés etapas para
estabelecer autoridade:

1. A Estratégia do Valor Antecipado
e Entregue pelo menos 3 conteddos Uteis antes de
vender
e Mostre casos reais de sucesso com ndmeros
e Compartilne conhecimento exclusivo do seu
mercado
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2. A Técnica da Transparéncia
e Mostre os bastidores do seu negdcio
e Compartilhe sucessos e também dificuldades
e Seja honesto sobre limites dos seus produtos
3. O Método da Consisténcia
e Mantenha regularidade nos envios
e Mantenha a mesma mensagem em todos os
canais

e Cumpra o que promete

Aspectos legais e conformidade (LGPD)

"E se eu for multado?" E uma preocupagdo vdlida - as
multas da LGPD podem chegar a R$50 milhdes. Mas ndo
deixe o medo te impedir. Vou mostrar como transformar a

parte legal em algo positivo para seu negocio:

Pilares Fundamentais:

1. Permissdo Clara
e Peca confirmacdo dupla nos cadastros
e Guarde os registros de permissdo
e Tenha opcdo facil de cancelar inscrigdo
2. Transparéncia
e Tenha politica de privacidade clara
e Expligue como usard os dados

e Documente suas praticas de protecdo
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3. Seguranga
e Use plataformas confidveis
e Proteja os formuldrios de cadastro

e Controle quem acessa os dados

Dica Especial: Use a seguranca como diferencial.

Exemplo: "Seus dados estdo protegidos conosco. Seguimos

todas as regras da LGPD."

Caso Real: Uma escola online aumentou suas vendas em
27% apds mostrar que seguia a LGPD. Isso prova que cuidar
dos dados dos clientes n&o é sb obrigacéo - € bom para o

negocio.

Lembre-se: seguir as regras ndo é burocracia - é respeitar
seu cliente. E cliente respeitado vira cliente fiel.

Esta base de autoridade, confianca e respeito ds leis € o

que faz uma campanha profissional.

Infraestrutura técnica essencial

Pagina 11



Email Marketing Nao Morreu: A evolucao do canal mais subestimado e mais lucrativo do marketing digital

J& imaginou construir um prédio sem fundag¢@o? No email

marketing, uma infraestrutura técnica inadequada &

exatamente isso - um desastre esperando para acontecer.

Vou revelar o que vocé realmente precisa, sem gastar mais
do que o necessdrio.

Componentes Essencidais:

1. Provedor de Email Marketing
e Custo Mensal: R$97 a R$497 (varia com tamanho
da lista)

e Principais opcodes:
o ActiveCampaign
o RD Station
o Mailchimp
o GetResponse

2. Dominio e Email Profissional
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e Custo Anual: R$50 a R$150
e Configure protecdes contra spam
e Use email com seu dominio (ex:
contoto@suoempreso.oom.br)
3. Paginas de Captura
e Custo Mensal: R$87,50 a R$197
e Opcodes disponiveis:
o WordPress + Elementor
o ClickFunnels
o LeadPages
o RD Station
o LMS Estudio
4. Andlise e Rastreamento
e Google Analytics
e Rastreamento de cliques

e Pixel para remarketing

Métricas que realmente importam

Vamos focar nos nimeros que afetam seu resultado

financeiro:

1. Taxa de Abertura
e Normal no mercado: 15-25%
e Meta sauddvel: acima de 20%
2. Taxa de Cliques
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e Normal no mercado: 2-5%
e Meta ideal: acima de 3%
3. Taxa de Conversdo
e Meta para vendas: 1-3%
e Exemplo:
o 1.000 contatos
o Produto de R$997
o 1% de conversdo =10 vendas = R$9.970
4. Valor por Assinante
e Média Brasil: R$1,50 a R$15 por més
¢ Nichos premium: até R$50/més
5. Taxa de Descadastro
e Aceitavel: até 0,5% por campanha
e Alerta se passar de 1%
e Como melhorar:
o Segmente sua lista
o Envie na frequéncia certa
o Mande conteudo relevante

Dica importante: Uma lista pequena e engajada vale mais
que uma grande e fria. Uma empresa aumentou de
R$15.000 para R$45.000 mensais s6 melhorando o

engajamento, sem aumentar a lista.
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[AMOSTRA]

Saiba mais sobre mim

Lorem ipsum dolor sit amet,
consectetur adipiscing elit. Quisque
in risus sed neque tincidunt eleifend.
Proin sapien ligula, blandit nec nulla
id, interdum pellentesque tortor. Ut

finibus urna eget sapien fermentum.

“O marketing por e-mail € como um primeiro encontro. Se vocé
for muito agressivo, ndo haverd um segundo encontro.”
~Neil Patel
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Obrigado pelo seu tempo, ele € muito valioso para mim.

jm/ /(/ame &f@/é
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